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1. Pardavimy vadybininkas (-€) | Praktika

leSkome pardavimy vadybininko (-és) praktikanto (-és)!

Nori jgyti realios patirties pardavimy, verslo komunikacijos ir klienty valdymo srityse?
Prisijunk prie masy komandos!

Apie mus
Dirbame su trimis projektais:

WEBseminarai.lt - internetiniai mokymai, seminarai ir konferencijos.
BZNstart.It - verslo Ziniasklaidos portalas, verslumo turinys ir renginiai.
Moterspinigai.lt - finansinio rastingumo, edukacijos ir renginiy projektas.

Tavo uzduotys:

Potencialiy klienty ir verslo partneriy paieska.

Komerciniy pasitlymy rengimas ir siuntimas klientams.

Bendravimas su klientais el. pastu ir telefonu.

Darbas su CRM sistema: kontakty administravimas, informacijos atnaujinimas,
pardavimo proceso sekimas.

Mokymuy, konferencijy, reklamos ir partnerystés pasitlymy pristatymas.
Pagalba vystant pardavimy procesus ir jgyvendinant pardavimo tikslus.

Ko tikimés is Taves:

Gery komunikacijos ir bendravimo jgadziy.
Iniciatyvumo, atsakingumo ir noro mokytis.
Gebéjimo aiskiai ir taisyklingai radyti lietuviy kalba.
Bazinio supratimo apie pardavimus ir verslo klientus.
Gebéjimo savarankiskai organizuoti savo darbus.
CRM sistemy patirtis — privalumas, bet ne batinybé.

Ka sitlome:

Praktine patirtj dirbant su realiais klientais ir verslo projektais.

Galimybe iSmokti B2B pardavimy, deryby ir CRM valdymo.

Jsitraukimg j mokymuy, konferencijy ir Ziniasklaidos projekty vystyma.

Galimybe jgyvendinti savo idéjas ir augti kartu su komanda.

Galimybe testi bendradarbiavimg pasibaigus praktikai, priklausomai nuo rezultaty.



